MEDWIND®

For 28:e aret i rad

Salj- och Marknadsforingsutbildningar for Medicinska foretag arrangerar vi denna
utbildning!
Ca 1.000 nya medtech-
( \ séljare genom aren

borjat sin karriar genom

Grundutbildning
s oo wono__ g .. eene w . forsaljningsteknik.

| forsaljning och forsaljningsteknik gtbitl,d’nin%n Uppdateras
k ) ontinuerligt.

Vardefull saljutbildning for nya och ambitidsa séljare av sjuk-
vardsprodukter som snabbare vill na ett bra forsaljningsresultat

Ger saljaren kunskaper om forsaljningens grunder, séljprocesser, saljsamtalet, effektiv planering
och inbokning av kundbesdk samt nyheter i den medicintekniska branschen.
Ger saljaren en bra start i ert foretag samt motivation och gladje infér kommande saljinsatser.

Upplagg m.m.
Utbildningen bestar av teori, diskussioner, uppgifter och praktiska saljsamtal utifrdn "egna” produkter.
Utbildningsmaterial ingar. Utbildningens langd &ar 3 dagar. Maximalt 6 st. deltagare.

Innehall

Branschintroduktion

Den medicintekniska branschen. Samverkansregler. Etik och moral vid férsaljning av medicintekniska
produkter.

Vad kannetecknar en framgangsrik saljare?

Vitala punkter som karaktariserar framgangsrika séljare.

Saljprocesser (konsultativ forséaljning)

Att kanna till och forsta olika saljprocesser och att 6ka férmagan att kunna driva en saljprocess.
Séljsamtalet

Alla moment (Inledning, Fragor (behovsanalys), Presentation, Avstamp samt Invandningsteknik).
Praktiska évningar med “egna” produkter.

Effektiv planering och Inbokning av kundbesok

Hur man bast planerar en forsaljningssasong och hur man effektivt bokar in kundbesok.

Plats och Tid
Stockholm (centrala), den 24 — 26 juni.

Kostnad
Kostnad for hela saljutbildningen totalt 13.500 SEK/deltagare + moms.
Fortaring (fika och lunch) ingar.

Om inte angivet datum och/eller ort passar sa kan utbildningen dven genomféras pa annat datum/ort enligt
era 6nskemal. For anmalan, preliminar (icke bindande) intresseanmalan, offert eller mer information,
kontakta Conny Forsell.

Vidarebefordra garna denna information inom ditt foretag.
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